
Voraussetzungen

Folgende Trainings erfolgreich

absolviert

Audi Verkaufsleiter_in

Grundlagentraining

(HGTFKVVL1D bzw.

HGTVL13HV)

Audi Verkaufsleiter_in

Grundlagentraining FS AG

(HGTFKVVLFS)

Organisation

Ort | Teilnahmegebühr

siehe myLearn

Zusätzliche Kosten

Weitere Kosten wie

Übernachtung/Frühstück,

Abendessen, Extas wie

Parkgebühren, Telefon usw.

werden von allen Teilnehmenden

individuell vor Ort beglichen.

Dauer

2 Tage sowie 

5 Live Online Trainings (LOT) á 90

Minuten

Trainingsinhalte

Als Audi Verkaufsleiter_in Neuwagen verantworten Sie eine der tragenden

Säulen des Autohauses. Nach diesem Training kennen Sie wichtige

Schwerpunkte Ihrer Führungsaufgabe insbesondere mit dem Blick auf die

Neuwagenabteilung. Ihre Managementaufgaben bergen spezifische

Anforderungen in Bezug auf die Zusammenarbeit im Autohaus und eine

ertragsorientierte Führung. Die Trainingsinhalte versetzen Sie in die Lage

diesen zielgerichtet und unter Nutzung der von der AUDI AG zur Verfügung

gestellten Tools gerecht werden zu können. Sie schärfen in diesem

Training einmal mehr den eigenen Führungsstil und vertiefen alles

Gelernte in praxisnahen Übungen.

Informationen zur Prüfung

Beobachtungsdimensionen

Kompetenzmodell

Kommunikationsmodell | Mitarbeitergespräche | Rollengespräche,

um den persönlichen Führungsstil zu optimieren und verbindliche

Vereinbarungen zu treffen

Inhalte der zugehörigen Live Online Trainings

Organisation und Schnittstellen

Verkaufsförderung

Marge und Bonus

Verkaufsprozess

Wissen und Führung verbinden

HSPVLNW1F

Spezialisierung 1 | Audi Verkaufsleiter_in Neuwagen



Hinweis:

Dieses Training ist verpflichtend im Rahmen der Ausbildung für folgende Zielgruppen:

Audi Verkaufsleiter_in Neuwagen

Die Buchung der gesamten Spezialisierung erfolgt in myLearn über  "Terminserien Audi Spezialisierung Audi

Verkaufsleiter_in Neuwagen" (LP_Terminserien_SP_VKLNW).

Voraussetzungen für LOT

ruhiger Arbeitsplatz mit PC (ggf. separater Raum) | stabile Internetverbindung | Headset


